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שיווקיתטובבנוישלאאתרשלההשלכות

יחס נטישה גבוה•
יחס המרה נמוך•
טראפיק דליל•
תוצאות עסקיות נמוכות•
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יצירת ביקושים= שיווק

הגדרת התוכנית= אסטרטגיה שיווקית 
והמתווה להשגת היעדים והמטרות
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!בְּאסטרטגיה תְּחִלָּהסוֹף מַעֲשֶׂה 
. נכון מהרגע שנכנס לאתר) (FLOWאתר שיווקי מקצועי יעביר את הגולש תהליך 

.של האתרהמבנה והתוכןהתהליך והאם ישיג את המטרה יקבע " טיב"מה יהיה 
?  למה ישמש אותנו האתר-סוף מעשה במחשבה תחילה 

איקומרס  -אתר ממוקד לידים מכירה ישירה באתר / עמוד נחיתה –איסוף לידים : דוגמאות
הפחתת עומס משירות  -אתר תדמית שירות -חיזוק התדמית והמיתוג על ידי יצירת -מוניטין 

אתר מידע–הלקוחות באמצעות מתן שירות אונליין 
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הבידול והמוניטין של המותג
שירותים שלו\חשובים יותר מהמוצרים

טוֹבמִשֶּׁמֶן טוֹב שֵׁם 
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, גולָשִׁיםובִמְקוֹם שֶׁאֵין 
גולשׁלִהְיוֹת הִשְׁתַּדֵּל 
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מַרְבֶּה דְּאָגָהרִים'מַרְבֶּה פּיצֵ 
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וְהַמהירות וְהַתַּאֲוָה, הַרִיֵטָלִין
אֶת הָאָדָם מִן הָאֲתָרמוֹצִיאִין

..שניות בממוצע מדי שנה הזמן הזה הולך ומתקצר5קחו בחשבון שהזמן שיש לכם להשאיר אותו באתר עומד על 
.  ינטושאם הוא לא יבין הוא , לאן הוא הגיע, לכן הגולש חייב להבין בשנייה הראשונה כשהוא נכנס לאתר

)  גם לא חסרים אתרים אחרים כמוכם. (ועכשיוכאן, מהר,הכלכולם רוצים ! לאף אחד אין סבלנות
 SWIPE, באמצעות החלקה שמאלה וימינהבחירת בן זוג מתבצעת -טינדראפליקציית במקרה הזה חשבו על רעיון 

?ולעבור לאתר הבא SWIPEמה יגרום לגולש להישאר אתכם ולא לעשות ,  פשוט



אַתָּה בָּא לִידֵי עֲבֵרָהוְאֵין הִסְתַּכֵּל בִּשְׁלֹשָׁה דְּבָרִים 

)הטראפיקמקור(,בָּאתָ מֵאַיִן-1,דַּע
)שניות5-בהפתרון(,הוֹלֵךְ אַתָּהלְאָן2-וּ
.וְחֶשְׁבּוֹןדִּיןלִתֵּןעָתִידאַתָּהמִילִפְנֵי3-וְ 
)..למכור,לשרת–האתרנבראלשמםהיעדים(



?הגיעהואלאןיביןהגולשאיך

הסבירו לו מיד וברור בראש העמוד
השירות שאתם מציעים זה נשמע כמו משהו ברור מאליו אך זה /מה המוצר

נתקלתי בהמון אתרים שכאשר נכנסתי לאתר לא הצלחתי להבין אם –ממש לא 

, המסר חייב להיות חד–אדריכלית או חברת מטבחים , הגעתי למעצבת פנים

.ברור ומיידי

?
?

, הַרְבֵּהוַהַמְחֵשׁ אֱמוֹר מְעַט 
!יָפוֹתבְּסֵבֶר פָּנִים -הָאָדָם מְקַבֵּל אֶת כָּל וֶהֱוֵי
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What's in it for me| ? מה הלאה–הבנתי לאן הגעתי , אוקיי
מיד לאחר מכן אנו חייבים להסביר לגולש באופן אובייקטיבי מה התועלות שיצאו לו במידה ויקנה את  

. מוצר שלנו/השירות
.אני מדבר על תועלת אובייקטיבית, כאשר אני מדבר על תועלות

שירות מכם חשוב שנסביר למה דווקא אנחנו ולא מאות /לאחר שהגולש הבין מה יוצא לו מכך שהוא ירכוש את המוצר

:  נרצה לכתוב את הבידול שלנו לדוגמא–החברות האחרות הקיימות בשוק 

.העסקזה בידול מצויין שגם מעלה את רמת האמון של הגולש בבית " הימים הראשונים30-החזר כספי מלא ב"

.דקות2חייבים להקדיש לו –כבר מדברים על אמון ואם 

סיסמאות-אובייקטיביתלאתועלת
בסיסחסרות

שלאעובדות-אובייקטיביתתועלת
עליהןלהתווכחניתן
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Youtube GDN

RM

סמסים + דיוור 
אוטומציה

תוכן

כתבות טאבולה

RM

RM
F a c e b o o k + I n s t a g r a m + G o o g l e

חיפוש•
•(GDN)רשת המדיה
יוטיוב•
רימרקטינג ברשת המדיה•
רימרקטינג בחיפוש•

Facebook+instagram +messenger + whatsapp

Your Elementor
Website

$
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